
令和4年度 デジタルマーケティング県産品販売促進事業

愛媛県主催 「ＥＣ事業経営」研修

愛媛県内の事業者を対象に、インターネット通信販売（EC）のスキルアップ研修を開催します。
本研修を通じて、EC分野における専門的な知識・スキルの習得はもちろんのこと、テクニカル面でのサポートも
24時間体制（チャット）でおこなっておりますので、御社ならではのサイト構築やECモール等の企画運営に
ご活用頂けます。

※「オンライン開催」のため、PCやタブレットでご自宅やオフィスからご視聴可能です。
※受講は有料となりますが、受講頂くことで自社特性に応じたEC戦略や、ターゲット顧客に対しての販売手法を習得
できるため、飛躍的な売上向上に繋げます。

愛媛県内事業者の「ECスキル向上」を強力にサポートします。

講師プロフィール

参加申し込みURL

※ご記入いただいた個人情報は愛媛県及び楽天グループ株式会社、本事業受託運営者より、資料の送付・各種情報の提供，分析及び営業活動
（出店のご案内も含みます）のために使用すること以外は一切使用せず、ご本人を特定できるような情報を第三者に提供することは一切ありません。

著書「eコマース担当者・店長が身につけておくべき新・100の法則」
は12回増刷され、 ネットショップ運営ノウハウ本では業界1番のベス
トセラー。 週刊ダイヤモンド、日経電子版などへの寄稿やNHK・フ
ジテレビなどからのTV取材も多数。

【講師】コマースデザイン株式会社
代表 坂本悟史氏

※１次お申込〆切：4月22日（金）
※お申し込み後、順次登録メールアドレスに
接続方法などのメールをお送りします。

https://forms.office.com/r/gZ006Sm0qX

セミナー開催概要
〈ティーチング〉
・今後のEC市場や競合を鑑みた中小企業向けの生存戦略、低コストの販売戦略、EC利益管理、健全なEC運営体制
づくり等に係る専門的な知識、ノウハウ等を付与

〈コーチング〉
・受講メンバーでグループ（1グループ×最大8事業者）を形成し、講師からの課題を通じてEC営業に係る具体的な
戦略思考や、効果的な販売法を主体的に学ぶことで、飛躍的な売上向上に繋げていくための行動変容を促す。

◆日程
下記3つの期間のうち、いずれかのタームに参加（※）
・①ターム：2022年5～8月（第2、4水曜） 5/25、6/8、6/22、7/13、7/27、8/10
・②ターム：2022年9～11月（第1、3水曜）9/7、9/21、10/5、10/19、11/2、11/16
・③ターム：2023年1～3月（第2、4水曜） 1/11、1/25、2/8、2/22、3/8、3/22
※1カ月に2回(隔週)、グループでの対話会を実施（グループ形成は坂本講師にて担当）
※日程が合わなかった場合は、他の社員の代理出席も可

◆時間
・2時間程度（14:00～16:00予定）

◆場所
・オンライン（受講メンバーに別途共有）、チャットによる24時間相談体制有

◆参加費
・有料（税抜5万円）/ターム
※通常税抜35万円の研修内容となりますが、参画される事業者に対して1社/30万補助致します。

参加申し込みQRコード

＜本リリースに関するお問い合わせ先＞
愛媛県 営業本部 すごモノグループ 山下、髙橋 TEL：089-912-2563（すごモノグループ直通）


